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مقدمة شخصية

 زيةالانجلي: اللغة الثانية

 العربية:اللغة الام

حتي الآن من شھر مايو 2019 
شركة خالد احمد العمودي و أبناؤه المحدودة

ROADMASTER- TECAR مندوب كبار عملاء_جمله : منتج شاشات السیارات
منطقة المدينة المنورة – المنطقة الجنوبیة –المنطقة الشرقیة

 ريا ويشمل زيارة الأسواق و إدارة العملاء ومتابعة اهداف العملاء شهالبيعيمتابعة النشاط
و سنويا و التأكد من تنفيذ سياسات الشركة

افة التأكد من تطبيق العقود التجارية مع العملاء و المساحات المطلوبة داخل الأسواق و إض
مساحات جديدة وعروض إضافية من خلال العلاقات الجيدة مع العملاء للحفاظ علي الحصة

السوقية 

 تسليم تقارير للزيارات و وضع المنافسين و تحقيق الأهداف بشكل اسبوعي
 التواصل الدائم مع العميل و متابعة التوريدات و المديونيات
 الاستماع الي شكاوي العملاء و العمل علي معالجتها من خلال تقديم الحلول المناسبة

التي تتفق مع سياسة الشركة 
 اعداد التقارير الشهرية التي توضح موقف المحقق من الهدف الشهري ونقاط التطوير

المطلوبة

السعودية نيوبوىشركة 2019ابريل -2016مايو 

قسم الغذائیة))
مندوب مبیعات _S.S_Mini Market:عملت لدى شركة نیوبوي السعودية من 2016 حتي 

2018 في منطقة المدينة المنورة ثم انتقلت الي مدينة ينبع و تم إضافة محلات میني ماركت 
وعملت علي تطوير المنطقة توسع أفقي ورأسي

لكل (smart)القدرة علي الاقناع و التواصل مع العملاء و وضع اهداف ذكية •

عميل 
توسعة منطقة العمل بفتح عملاء جدد و تحقيق معدلات نمو جيدة علي مستوي•

جميع العملاء

العمل علي توزيع جميع منتجات الشركة و تحقيق جميع الأهداف •
ق القدرة علي الاصغاء و المرونة في التعامل مع المشكلات و العمل علي حلها بطر•

مختلفة

ق الي مدير و احتياجات الفريالبيعيةالقيام بمهام مشرف المبيعات و تقديم التقارير •
الوحدة عن المشرف

البرامج المتقنة

EXEL

WORD

OUTLOOK

POWERPOINT

SALES BUZZ

FOCUS

ODOO



المؤهلات التعليمية

2007-2012

كلية التجارة جامعة طنطا
 (شعبة محاسبة)بكالوريوس تجارة

2012
ياسر أبو مندور/ ا –المحاسبة الدفترية •

الإهتمامـات والهوايـات

الرياضة

السفر

الأنترنت

القراءة

مندوب مبيعات 2016-2014
(لاكتيل–نستلة )تشيزبيست 

مصر-الغربية ( بسيون–طنطا )

-زبادى)العمل علي تحقيق الأهداف المطلوبة و توزيع جميع منتجات الشركة من •

(عصائر-البان
زيارة جميع العملاء في خط السير في الوقت المخصص لهم •

ق الي مدير و احتياجات الفريالبيعيةالقيام بمهام مشرف المبيعات و تقديم التقارير •

الوحدة عن المشرف
السماع لمشكلات العملاء و العمل علي حلها باتباع سياسة الشركة •
زيادة الحصة السوقية للمنتجات و العمل علي الانتشار في المنطقة •

مبيعات مندوب 2014-2012
(كريستال زيت و سمنة)1شركة ارما 

مصر-الغربية –طنطا 

توضيح القيمة المضافة من المنتج بالنسبة للعملاء•
عرض جميع المنتجات و الأصناف في مساحات الرف لدى كل عميل•
العمل علي حل المشكلات حسب سياسة الشركة •
الاطلاع علي أسعار المنافسين •
عمل استطلاعات من المستهلك•
عمل  تقارير أسبوعية لخطوط السير و الأهداف المالية •

المهارات الشخصية

لقدرة علي قيادة فريق بيع ا

 العمل تحت ضغط و الالتزام بالخطط الزمنية

العمل كفريق واحد

 البيعيةتحليل الأرقام و تحديد الفرص

تقسيم خطوط السير حسب البعد الجغرافي والزمني

 مراجعة خطوط السير

 داف من اهالبيعيةمتابعة سير عمل الفريق و تنفيذ الخطط

مالية و غير مالية






